РЕАКТИВАЦИЯ
Почему «засыпают»?

Не оправданные ожидания, недостаточное обучение, отказы
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· - Привет! …Я знаю, что в Орифлэйм ты хотел получать доп. заработок. Знаешь, наверно в свое время я не смог тебя правильно научить, не хватило времени, сам был новичок. Сейчас я точно знаю, как тебе помочь и легко зарабатывать от 3000  сом и выше, но при этом тратить на это всего 3-4 дня в каталог. Тем более, если мы начнем снова именно сейчас, то именно для тебя   у нас сейчас спец. акция. Давай встретимся , все подробности при встрече… 
· - Привет! …Я знаю, что тебе нравится наша продукция. Наверно в свое время я не смог тебя правильно научить, не хватило времени, сам был новичок. Сейчас я точно знаю, как тебе помочь, могу научить тебя бесплатно получать каждый каталог продукцию на  500 -1000 сом, но при этом тратить на это всего 2 дня в каталог. Тем более, если мы начнем снова именно сейчас, для тебя у нас сейчас спец. акция и потрясающие новинки, супер продукт с хорошей скидкой. Давай встретимся, все подробности при встрече… 
Как «Будить»?

Стандартный обзвон

-Добрый день! Это …(имя)? 

Вы можете сейчас говорить?
Я займу у вас 1 минуту. Я звоню вам по поручению Директора компании Орифлэйм …. (имя). Хочу вас проинформировать, о том что у вас в этом каталоге есть возможность использовать 23% дисконт от Орифлэйм и получить подарок, тем более, что в каталоге появилась супер продукция от Деми Мур и специальный каталог для мужчин! Более подробную информацию, вы можете получить у спонсора. Я могу оставить сообщение вашему спонсору, чтобы он перезвонил вам. Связаться с вашим спонсором?
СМС-рассылки:

·  У тебя есть каталог Орифлэйм с супер продукцией от Деми Мур?
· Скорей используй свою дисконтную скидку в Орифлэйм 23%, и только в этом каталоге  получи в подарок туалетную воду
· Приближаются праздники, есть возможность купить подарки с 23% скидкой!
·  Приближаются праздники, есть возможность получить подарки бесплатно!
· Орифлэйм помнит и любит тебя! Специальная акция – только сейчас и только для тебя!  
Конкурс в команде

· Поставьте планы КК, свяжите с Энергией Роста 

              (500ББ= 12 реактивированных)

· Обсудите смс рассылки, фразы по обзвону прорепетируйте в паре

· Раздайте готовые инструменты для работы

· Объявите конкурс «Бифштекс и бобы» на лучшего «будильника» 

Достаточно популярный конкурс «Бифштекс и Бобы» (можно придумать свое название).

Смысл его в следующем: в понедельник дистрибьюторы договариваются о том, что в пятницу они встретятся в ресторане, и тот, кто продал за неделю больше продукции, получает на ужин сочный стейк. Проигравший же довольствуется бобами. Более того, он должен заплатить за обоих и смотреть, как победитель наслаждается мясом.

Самое лучшее в этом конкурсе - то, что проигравший обычно жаждет реванша, чтобы восстановить попранную честь. Вы и представить себе не можете, с каким энтузиазмом дистрибьюторы будут бороться за победу, хотя приз - всего лишь бифштекс. Движущая сила этого конкурса - признание других (и отчасти страх позора).

Обратите внимание, проведение этого конкурса не стоит ни копейки, однако неизменно приносит плоды - повышение продуктивности.

Мораль: не тратьте деньги на призы, лучше считайте признание частью выигрыша.

Рекомендации

1. Сделать СМС-рассылку всем спящим консультантам через сайты:

www.megacom.kg    www.beeline.kg     www.fonex.kg     www.o.kg
2. Посадите на обзвон наемного сотрудника

3. Провести «Запуск каталога» – новинки, акценты каталога

4. Объявить Ключевым консультантам  конкурс 

5. Оформить корзины с продукцией на 50 ББ (НТП 500 сом)

· Корзина «Для всей семьи»

· Корзина «Для себя любимой»

· Корзина «Для любимого»

· Корзина «Будь Здоров!» 

6. Выставить корзины  на видном месте в СПО и повесить объявление 

